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Por que os Banners sao Importantes?

Taxa de Conversao Média do E-commerce

Primeiro impacto visual do cliente

3.5%

Direcionam o usudrio para o que vocé quer vender
vender

3%
2.5%
2%

Influenciam na taxa de reteng¢ao e conversao

1.5%

Taxa de Conversdo

1%
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E-commerce Brasil (Média) E-commerce Global (Média) Com Banners Otimizados

Categorias

Fonte: Dados compilados de Experian Hitwise e pesquisas do setor



Tipos de Banners que sua Loja Precisa Ter (Parte 1)

A. Banners Principais (Home / Slider Rotativo)
Rotativo)

Promocgdes
Lancamentos / Colecdes / Novidades
Frete Gratis

Datas sazonais / Eventos

Os banners principais séo o primeiro contato visual do cliente com sua loja. Eles devem ser
impactantes e comunicar claramente a mensagem principal.



Tipos de Banners que sua Loja Precisa Ter (Parte 2)

B. Banners Secundarios

Posicionado em categorias ou meio da home

C. Banners Institucionais

Transmite valores e confianca

Kits promocionais Quem somos

Monte seu kit Garantia

Parcelamento Prova social (depoimentos)

Compre junto

Banners secunddrios e institucionais
complementam a estratégia visual da loja



Tamanhos Recomendados para os Banners

Proporcoes de Banners Desktop e Mobile
Banner Desktop: 1280 x 600 px (proporcao segura) A 4

segura) e

Banner Mobile: 400 x 680 px (vertical)

Sempre criar duas versoes: desktop e mobile

Atengdo a area segura de leitura (centralizar textos) Banner Desktop
1280 x 600 px

A drea segura de leitura é a regiéio central do banner onde o contetido principal deve estar
posicionado para garantir visibilidade em diferentes dispositivos. Banner |
400 x 6

=== Area segura de leitura



Ideias de Temas para os Banners

. . Efetividade dos T deB indice 0-100
Temas gerais (serve para todos os nichos): stividade dos Temas doiBanner indice:05100)

ni Ch OS) 5 : Efetividade do Tema
Langamentos
100
Langamentos

90
Produtos mais vendidos 8.0 Ofertas da semana
Ofertas da semana X .
60

Frete gratis

Parcelamento

Kits promocionais Frete gratis

Kits promocionais

Produtos mais vendidos

Parcelamento

Estes temas sdo versdteis e podem ser adaptados para qualquer segmento de e-commerce,
garantindo uma comunicagdo eficaz com o cliente.



Ideias por Nicho

Banners personalizados para diferentes segmentos de mercado:

Moda Nova colecdo, Looks da semana
Cosméticos Combo skincare, Promoc¢des sazonais
Fitness Kits pré-treino, Brindes

Infantil Kits maternidade, Novidades bebé

Pet Promocgdo racao premium, Higiene pet
Casa Enxoval, Decoragdo, Tendéncias
Alimentos Kits degustacao, Datas comemorativas

Adapte as ideias de acordo com a sazonalidade e o perfil do seu plUblico-alvo



Erros Comuns

© Texto demais no banner

© Fotos ruins (baixa qualidade ou banco de
imagem genérico)

© Excesso de informacbes
© Contrastes ruins (texto que ndo da para ler)

© N3o criar versdo mobile

o Nd&o atualizar os banners (banners antigos
de promocdes encerradas)

Impacto Negativo dos Erros Comuns na Taxa de Conversao
Texto excessivo

Imagens de baixa qualidade
Sem versdo mobile
Contraste ruim

Banners desatualizados
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Redugdo na Taxa de Conversao (%)



Dica Extra

9 Automatize o calendario de banners Crescimento do Faturamento do E-commerce no Brasil (2019-2024)
. : Faturamento (Bilhoes RS)
@ Tenha um planejamento mensal RS 250
@ Use datas sazonais a favor _ R$200 P
= °
,g RS 150 /./
Um planejamento estratégico de banners pode impulsionar significativamente as vendas do % /'
seu e-commerce, acompanhando o crescimento do setor no Brasil. = P
E R$ 100 /
5 [ ]
&£
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